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A L V A R O  C A S T R O  V E R G A R A  

Celular +56 9 42279953  alvaro.acv@gmail.com  

R E S U M E N   

Como profesional Seniority cuento con experiencia en las áreas de finanzas ,  gestión, comercial  y  

desarrollo  , puesta en marcha e implementación de proyectos y negocios ,  Start-Up en creación 

de empresas en el mercado local , además de haber ocupado cargos gerenciales en empresas y 

consultoras tanto nacionales como internacionales , en el sector de ERNC (energia solar), 

manufactura, retail, servicios financeiros,  con responsabilidades en el desarrollo de proyectos en 

materias económicas y financieras así como  de reporting tanto a Casa Matriz y a Directorios. 

Los logros demostrados dan cuenta de una alta orientación a resultados, visión estratégica, 

habilidad para innovar y detectar oportunidades, aptitud para el trabajo en equipos 

multidisciplinarios y multiculturales, excelencia en el servicio al cliente externo e interno y capacidad 

para liderar equipos de trabajo propiciando un clima laboral de colaboración y compromiso. 

Avanzado dominio del inglés y del francés, tengo un perfil hand’s on y una mirada em 360°.| 

Ingeniero Comercial, Contador Público y Contador Auditor, MBA Universidad Adolfo Ibáñez 

E X P E R I E N C I A  P R O F E S I O N A L   

GEDA L IFT –  CHILE  FEB-2016 – Actual  

Business  Control  Manager  

La empresa GEDA es un reconocido fabricante de Alemania, desde hace más de ochenta años, 

especializado en equipos de elevación de carga y personas en obras para el sector de 

construcción e industrial, con diversos productos temporales y permanentes guiados por cable y 

cremallera.  

 

A cargo de la implementación y desarrollo de la empresa GEDA-LIFT CHILE en el país, realizando 

diversas tareas en esta etapa de start-up de la empresa. 

Actividades principales entre otras: desarrollo del mercado local e introducción de los productos, 

implementación de las líneas de negocios, plan comercial y marketing, presupuesto de ventas, 

operaciones, reporting directorio y GEDA - Alemania. 

 

L o g r o s :   

 Cierre de negocios programa de compras de  50 Unidades de equipos elevadores de carga y 

personas con un monto de la operación de Euros 2.3 Millones   

  Gestionar la bancarización de la inversión con banco Chile  

 

ASESORIA DE NEGOCIOS & FINANCIERA, Chile  2015 – ENE-2016 

 En área Financiera:  

- Restructuración y valorización de empresas  

- Análisis y definición de riesgos del negocio  

- Reportes al Directorio  

- Reporte financieros - contables bajos normativa técnica IFRS y US GAAP 

 En área de Negocios:  

- Investigación de mercado 

- Manejo de participaciones y análisis de mercado en las distintas categorías 

- Búsqueda constante de oportunidades de mercado y tendencias. 

- Business plan y puesta en marcha de negocios  

 

GENERSYS SUDAMERICA, Chile 2010 – DIC-2014 

Business  Control Manager   

 A cargo del proceso de inicio y apertura de la empresa  

 Desarrollo del BP -business plan- (plan financiero, presupuesto de operación, presupuesto de 

marketing, plan de inversión, plan logístico, plan de RR.HH.) 

 Monitorear la apertura de la empresa, y la ejecución y seguimiento de los planes   
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 Participar en el diseño legal, tributario y financiero de la plataforma de operación de la empresa 

en Chile y los otros países de Sudamérica  

 A cargo del plan de expansión en la región de Sudamérica (país inicial en puesta en marcha, 

Ecuador y Colombia. Posterior, Perú y Brasil )  

 Lidera proceso de incorporación de socio estratégico a la empresa y posterior venta de 

derechos accionarios  

 Participación en Britcham (Cámara Chileno Británica de Comercio) por parte de la empresa , 

formando parte del comité de cambio climático y energías renovables 

 Preparación , defensa y adjudicación proyecto de inversión de planta -por CORFO Inversión 

extranjera- proyecto de alta tecnología en ERNC – energía renovables no convencionales  

L o g r o s :   

 Abrir sucursales en otros países de la región de Sud América, aumentando las ventas al segundo 

año en 12 veces respecto del anterior  

 Lograr la incorporación del socio estratégico, mediante la cesión de derechos societarios,  

permitiendo apalancar la empresa  y el crecimiento del negocio 

 

SCANIA FINANCE, Chile  2008 –2009 

Financial  Control ler  

 Obtener y gestionar los fondos para inversión de activos para leasing con bancos por $ USD 100 

Millones Dólares. 

 Preparación y reportes a casa matriz bajo normativa IFRS , informes para directorio internacional 

– trimestralmente -, 

 Evolución del portfolio financiero financiado vía leasing directo $ USD 150 Millones de Dólares en 

cartera-, nuevos negocios generados y su spread asociado, riesgo de refinanciamiento, 

exposición del riesgo del porfolio, cobertura patrimonial del financiamiento. 

L o g r o s :  

 Implementación del sistema ERP de crédito y manejo de cartera y el sistema financiero contable 

(Plataforma  Webpcf y Fin 700 Sonda)  

 Implementar sistema de reporting a casa matriz bajo ambiente ERP – Hyperion Financial 

Reporting System  

 Obtener y gestionar los fondos para inversión de activos para leasing con bancos por $ USD100 

Millones Dólares 

 

MENARES Y CLEVELAND AUDITORES ASOCIADOS, Santiago         2001 –2007 

G e r e n t e  S e n i o r  d e  E m p r e s a s  y  N e g o c i o s  - S e r v i c i o s  E m p r e s a r i a l e s   

 Responsable de  efectuar “due dilligence”, en el área financiero-contable  y riesgo de negocio 

a clientes que se encuentran preparando la empresa para ingreso de nuevos accionistas  

 Comunicación mensual con la información fiscal incluyendo el  paquete de declaraciones 

financieras estándares, informes de ventas, detalles de cuentas por pagar, cuentas por cobrar, 

inventario y dinero en caja. Informes personalizados disponibles,  incluso la contabilidad por  

centro de costos  

 Responsable de la funciones propias del área finanzas y  contabilidad en la cuales se incluyen 

la preparación y reportes a casa matriz en forma mensual, trimestral y anual  bajo normativa 

IFRS y preparación de informes para directorio  

 Encargado del programa anual de entrenamiento para el equipo de consultores en diversas 

áreas (herramientas de medición de riesgos de negocios, control interno , análisis de industria y 

mercados , planes de negocios)  

 Responsable del cliente y la asesoría integral durante tres años a empresa contratista de 

servicios de ingeniería y mantención de plantas (Cía Minera Doña Inés de Collahuasi y BHP 

Billiton – Puerto Coloso), desarrollo e implementación del modelo de negocios, modelo de 

riesgos  y procesos internos asociados. Empresa certificada bajo normas ISO 9.000 y 14.000.  

L o g r o s :   

 Haber implementado exitosamente el modelamiento en gestión de riesgos y auditoría para 

pequeñas y medianas empresas de servicios a la gran minería (como consecuencia del trabajo 

la empresa aumento anualmente los contratos de mantención de planta de largo plazo y corto 

plazo de construcción), productivas, servicios y comunicaciones, y sistemas de medición del 

negocio bajo herramienta BSC (Balanced Score Card)  
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KPMG, Santiago      1998 – 2001  

B u s i n e s s  D e v e l o p m e n t  M a n a g e r   

 Implantación del Programa (Estratégico de Negocios), Global Clients – Industry-  for Latin 

America and Caribbean – desarrollado por KPMG Internacional, formando parte de la dirección 

del proyecto conjuntamente con la dirección de  KMPG- Bogotá ,  Colombia  

 Preparación e implementación del Plan Financiero de Fusión e inversiones de la Firma y 13 

empresas locales  

 Especializado en el programa de aseguramiento de riesgos de negocios de la firma 

internacional (MAS- Management Assurance Services) a través del Servicio de Auditoría Interna, 

incluye gestión de riesgos del negocio y gestión de auditoria .  

 Funciones de Finanzas  - Tesorería, Contabilidad ( bajo Normas USGAAP) a casa matriz en USA ( 

Business Planning, Monthly Reporting, Cash Flow, Budget Control), Sistema de control de tiempo 

profesionales y administración  

 Desarrollo de Cursos de Ventas Profesional de Servicios de  Consultoría a Gerentes y Supervisores 

de la empresa en Chile. 

L o g r o s :  

 Crear la línea de negocios de MAS ( Management Assurance Services) servicio de 

aseguramiento en riesgos de negocios para servicios externos 

 Implementación Sistema de Reportes al Extranjero –  Software SAP  (KMPG International )  

 

ESTABLECIMIENTO LA POLAR  S.A. ,  Sant iago  1996 – 1998 

S u b  G e r e n t e  d e  C o n t r o l  d e  G e s t i ó n   

 Modificación del sistema de medición de ventas e incentivos, permitiendo mejoras los márgenes 

del negocio – sistema de control de gestión comercial  

 Desarrollo del área de servicio al cliente bajo un enfoque de CRM. 

L o g r o s :    

 Creación y desarrollo de los primeros sistemas nacionales en multitiendas de despacho único 

en 24 Hrs., el cual se integraban los procesos logísticos y de distribución asociada a una cadena 

de abastecimiento, sistema de toma de inventario – Lote Físico / Área para el manejo y gestión 

de inventarios de USD $ 15 Millones Dólares , actualmente, 20 años después este sistema ha sido 

patentado y usado ampliamente en el mercado retail. 

 

CARTER HOLT HARVEY PACKAGING CHILE S.A. ,  Sant iago  1994 – 1995 

S u b  G e r e n t e  d e  A d m i n i s t r a c i ó n  y  F i n a n z a s  

 A cargo del proceso presupuestario de la empresa, funciones en finanzas, tesorería y 

contabilidad, bajo normativa USGAAP, Sistema de Reportes a la  casa matriz  Nueva Zelanda).                                                                                                                                                                                                                                                       

 Desarrollo de proyectos de inversión y su administración por incorporación de maquinarias y 

tecnología  

L o g r o s :  

 Exitoso proceso de cambio y fusión de la empresa con la filial extranjera. 

 A cargo del proyecto de construcción de planta  y cambio de la misma. 

  Ejecución del presupuesto de inversión en el cambio de nuevas  máquinas  MM$USD 10 

 

E X P E R I E N C I A  L A B O R A L  C O M P L E M E N T A R I A  

 

DOCENTE UNIVERSITARIO, Santiago  2001 –2006 

A c a d é m i c o  P a r t  –  T i m e :  

 Facultad de Administración y Economía – USACH , Magíster en Auditoria y Gestión , cátedra  

de dirección estratégica de control de gestión 

 Facultad de Administración y Economía – USACH, Diplomado en Control de Gestión para no 

especialistas , cátedras de control de gestión, finanzas corporativas y  estrategia empresarial  

 DUOC – UC , Pre - grado escuela de turismo, cátedras de marketing y estrategia empresarial , 

contabilidad, taller de empresas y proyectos 

 Academia Aeronáutica de Chile , Pre-grado  Ingeniería en Administración ,  cátedra de 

dirección de control de gestión , Investigación de Mercados                
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E S T U D I O S   

 MBA, UNIVERSIDAD ADOLFO IBAÑEZ (1999 - 2000) 

 CONTADOR PUBLICO Y AUDITOR, U.DIEGO PORTALES –SANTIAGO (1988 – 1993) 

   INGENIERIA COMERCIAL - ADMINISTRACIÓN DE EMPRESAS , U.TARAPACÁ , ARICA ( 1978-1981) 

P E R F E C C I O N A M I E N T O  P R O F E S I O N A L  

 Curso de especialización en Management Assurance Services a través de su programa CBRA 

(Comprehensive Business Risk Assessment)  , KPMG Argentina  Buenos Aires , Argentina, Agosto 

del 2000  

 Curso de especialización en Auditoría Forense , KPMG Argentina  Buenos Aires , Argentina, Junio 

del 2001 

 Sarbanes Oxley Act. & US GAAP , PWC Price Waterhouse Coopers , Meet the experts – US 

experience shared, Abril 2005 

 Conferencia sobre responsabilidad legal de los D&O (Directores y Gerentes), SOFOFA, 

Septiembre 2005.    

 Green Globe Asia Pacific – Canberra, Australia.  Asesor – Auditor para el programa de 

certificación , (renovación de licencia ) Septiembre 2006 

 IFRS, Internacional Financial Reporting Standards, PWC, Price Waterhouse Coopers, 2006 

  Project Management, Seminario Dirección de Proyectos, PMI Santiago, Agosto 2006. 

  Curso Actualización Reforma Tributaria – Universidad Diego Portales – Santiago , Enero 2015   

  Seminarios Tributación 2015 - PWC, febrero 2015 – Tributación Empresas (mercado capitales, 

planificación tributaria) Tributación Personas (principales impuestos, cambios relacionados con 

la tributación)  

  Seminario de Nuevas Regulaciones BEPS y Precios de Transferencia – PWC Abril del 2016 

 

H E R R A M I E N T A S  I N F O R M Á T I C A S  

MS Office: Avanzado.( Word, Excel, PWP, Info Path, Publisher, Access, Visio y Ms Project)  

Usuario avanzado en: Bases de datos, Software ERP, World Class Software   (SAP, GREAT PLAINS, 

MIMS, Hyperion (módulos de finanzas, business intelligence), ERP Sonda, Fin 700 y Web PCF  
 
I D I O M A S  

Inglés: TOEFL ( CBT- computer  based test ) año 2003  : score 231 – level C1 ( Instituto Chileno-

Norteamericano) 

 

Francés:    Habla, Lee, Escribe   


